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Rozsiahly zoznam kritérii, ktoré sme podrobne

rozobrali v predchddzajtucich dvoch castiach ndsho

, je sice skvela vec, bez urcenia priorit vsak

moéZe byt vasa situdcia pri hladani nehnutelnosti este

horsia, nez keby ste Ziaden zoznam nemali.

> Ing. Martin Capo
FOTO: archiv firiem

§ T

Pri obhliadke si vimajte v prvom rade velkost miestnosti a dispozicné rieSenie, zvazte aj to,
na kolko by vas vysli pripadné zmeny. DoleZita je tieZ orientacia na svetové strany, od ktorej
vo velkej miere zavisf, ako a kedy bude priestor presvetleny. Podrobne si vsimnite aj stav
nehnutelhosti. Venujte pozornost detailom a uvazujte - ak planujete dispozi¢né zmeny, nové
parkety nebudud pre vas dolezité, nové okna su viak ina kapitola. A Cerstvo vymalovany strop
v byte na najvysSom poschodi vébec nemusi byt dobrym znamenim... (foto: Hulsta, nabytok
dodava Merito)

Kupujeme nehnutelnost

Realisticky pohlad a obhliadky
nehnutelnosti

ejde len o zoradenie kritérii

podla dolezitosti. Podstatné

je zadefinovat si také

kritéria, ktoré musi hladana
nehnutelnost bezpodmieneéne spinat,
a kompromisné, pri ktorych ste ochotni
akceptovat aj parametre mierne odlisné
od idealu. Pritom plati, Ze ¢im viac
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kritérii, od ktorych nehodlate upustit,
mate vo svojom zozname, tym je vase
zadanie zlozitejSie. Zo skusenosti
odporti¢am obmedzit pocet takychto
kritérii najviac na pat. UrCite by pritom
medzi nimi nemali chybat: rozpocet
(teda vySka kupnej ceny), velkost (najméa
pocet izieb a rozhodnutie medzi domom

a bytom) a pripadne aj stav. Pozor treba
davat aj na to, Ze niektoré kritéria sa
mozu navzajom vylucovat - napriklad

je nepravdepodobné, zZe najdete byt

s vytahom v starom trojpodlaznom dome.
Niektoré konflikty dokazete odhalit
vopred aj sami, iné sa zrejme ukazu az pri
konfrontacii s realitou.
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Zodpovedna redaktorka: Erika Kuhnova

Konfrontdcia vdasho zoznamu kritérii

a priorit s redlnymi moznostami na
trhu bude pravdepodobne omnoho
zloZitejsi a dlhsie trvajuci proces nez

ich stanovenie. Viastne bude trvat

az do chvile, ked sa rozhodnete

a vyberiete si. Este predtym, nez zacnete
s obhliadkami nehnutelnosti, by ste

sa mali pokuisit vas zoznam kritérii

a priorit ¢o najviac zredlnit.

Realistické kritérid

K realistickym kritériam vas mozu doviest
tri cesty:

e Dokladny prieskum trhu. V prvom rade
by ste sa mali oboznamit s ponukou na
internete - hoci ju skresluju duplicitné ¢i
neaktualne ponuky, najdete tu prevazni
vacsinu nehnutel'nosti, ktoré st v danom
Case na predaj. Ponuka je v tejto oblasti
viac-menej stala, takZe ak za Styri mesiace
nenajdete na webe nehnutel'nost, ktora by
vyhovovala vaSim kritériam, nemate velku
Sancu najst taku ani neskor.

* Rozhovor s rodinou a zndmymi, ktori

v poslednom ¢ase kupili podobnu
nehnutel'nost, ako hladate. Ich skusenosti
budu pre vas na nezaplatenie. Dobré rady
tych, ktori tento proces neabsolvovali

v poslednych dvoch rokoch alebo kupovali
nehnutel'nost iného charakteru, vam vSak
nepomozZu.

* Rozhovor s realitnym profesiondlom.
Tato moznost umyselne uvadzam ako
poslednu. VSeobecne totiz prevlada
neddvera k profesii realitného makléra,
takze po rozhovore (ak je maklér uprimny)
vacsinou nasleduje rozchod - kupujuci
jednoducho nedokaze akceptovat
navrhnuté kompromisy. Realitny maklér je
pritom osobou v tejto oblasti Siroko-daleko
najlepsie informovanou, takze ak chcete
spolahlivo zhodnotit realnost vaSich
predstav vzhladom na aktudlny stav trhu,
dobry maklér je ta najlepSia cesta.

Prieskum na internete, pripadne aj
rozhovor so zndmymi a realitnym
profesiondlom posunii vds zoznam
kritérii blizsie k realite a usetria

vam cas, ktory by ste inak venovali
obhliadkam nesprdavnych nehnutelnosti.
A mozno vdaka tomu neprepasiete
zaujimavu nehnutelnost len pre
prehnané ndroky.

Opytali sme sa za vas

Ako pri uivahdch o kipe nehnutelnosti realisticky odhadnit’ svoje financné moznosti,
sme sa opytali Roberta Kockovského, analytika produktov za oblast iiverov v CSOB.

Skor, nez sa vobec pustite do hladania vhodného byvania, je potrebné sa dokladne
zamyslief nad tym, kde nan vziat. Idealne je, ak ste si sporili, a tak mate v rukach
istd finan¢nu Ciastku. MozZete s fiou ratat ako s rezervou pre pripad rekonstrukcie

¢i zariadovania bytu. Ak budete kupu financovat cez tver, vlastné uspory vam
spristupnia moznosti ziskat uiver za lepSich podmienok. Plati totiZ, Ze najvyhodnejSie
je brat si uver do vysky 70 % z hodnoty nehnutelnosti.

Este predtym, ako navstivite banku a date si vypracovat ponuku na uver, mali by ste

vziat do uvahy nasledujice skuto¢nosti:
* Vasu aktualnu finanénu situaciu

Najdolezitejsim kritériom bude pre banku je vySka vasho prijmu. Zaujimat sa bude
aj o to, Ci ste zamestnani na dobu ur€itu alebo neurcitu, ¢i pracujete na Slovensku
alebo v zahranié¢i. Zdravym sedliackym rozumom si zvazte, aku maximalnu mesacénu
splatku uveru dokazete dlhodobo a pravidelne banke splacat. V ramci moznosti
posud'te aj stalost prijmu, pretoZe hypotéku budete splacat niekol'’ko rokov.

¢ Vysku pravidelnych mesa¢nych vydavkov

Spocitajte si, kol'ko mesacne platite za splatky uverov, lizing, poistenie, kreditnu

kartu, atd.

Ak vam vyjde, Ze tieto polozky vam ukrajuju vel'ku Cast zarobku, kazdy dalsi vacsi
vydavok by mohol vazne ohrozit vas rodinny rozpocet.

 Ako dlho chcete uver splacat

Je na vas, Ci sa rozhodnete pre uver na dlhsi Cas a s mensimi splatkami, alebo budu vase
splatky vysSie, no uver skor splatite. Pozitivom je, Ze ak sa vasa finan¢na situacia zmeni,
budete moct parametre tiveru zmenit. Ked sa napriklad zhorsi, banky v sucasnosti
umoznuju nastavit si vysku splatok tak, ako potrebujete. Naopak, ak zdedite istd sumu
penazi a budete ju chciet pouzit na splatenie tiveru, moZete tak urobit.

e Obdobie viazanosti urokovej sadzby

Tak ako sa moZete rozhodnut, ako dlho budete uver splacat, na vyber mate aj
viazanost urokovej sadzby, tzv. fixacie. Jednoducho povedané ide o ¢as, po ktory
sa urokova sadzba ani splatka uveru zarucene nebudd menit. Najnizsie sadzby su
pri kratSich viazanostiach, najcastejSie ide o ro¢nud. V takomto pripade uSetrite na
splatkach, no treba ratat s tym, Ze vasa sadzba sa bude po roku menit. Najlepsie
je preto zvolit si zlatd strednu cestu - ,,zafixovat® si sadzbu na 3 alebo 5 rokov.
Spravne rozhodnutie teraz vam totiZ usetri peniaze v buducnosti.

Ak sa to nebude zmestit celé nejako rozumne, tak ta posledna odrazka nemusi byt.

Obhliadky
nehnutelnosti

Mate spisany zoznam kritérii a vo vasej
hlave uz existuje obraz idedlneho bytu

¢i domu? Po rozhovoroch so znamymi
alebo maklérom ste vyskrtli neredlne
pozZiadavky, denne prechadzate realitné
portdly a difate, Ze ndjdete ti svoju
vysnivani nehnutelnost? Faza ,,virtudlnych
obhliadok “ moze trvat’ aj niekolko
mesiacov, kym sa konecne objavi ponuka
ako-tak akceptovatel'nd s priZmirenim
oboch oci. Dohodnete si obhliadku

a vicsSinou sa dockdte dalsieho rozcarovania.

Nehnutel'nost totiz nevyzerd tak, ako sa
Javila z popisu ci 7 fotografii.

Bez obhliadok to nepdjde

Inzeraty su totizZ len inzeratmi. Dozviete

sa z nich zakladné udaje o konkrétnej
nehnutel'nosti a napovedia vam, kol'ko
akych nehnutel'nosti a za aké ceny je
aktualne v ponuke. Stale vsak ide len

o inzeraty - ak je popis dobry a fotografie
pekné, zaposobia na vas a vy sa rozhodnete
pre obhliadku, na ktorej mozete, ale aj
nemusite odhalif nedostatky. Naopak, ak
je inzerat zly, pravdepodobne na obhliadku
nepojdete, a pritom mozno skvelej
nehnutelnosti uskodil len majitel’ ¢i maklér,
ktory ju nedokazal spravne predstavit.

Bez obhliadok to teda nejde. Predstavuju
totiz jediny sposob, ako najst vhodnu

147 mojdom



financie

Zamyslite sa nad tym, ¢o je pre vas v novom dome alebo byte najdélezitejsie. Napriklad majitelia pozemku na malom ostrovéeku Unst na severe Velkej Briténie sa rozhodli, Ze tu aj
napriek nehostinnému podnebiu stostrovia Shetlandy postavia dom s nulovou produkciou CO,. Ich ciefom i motivom bolo ekologické byvanie s nizkymi prevadzkovymi nakladmi,

ale aj vybudovanie domu, ktory by mohol slizit ako priklad. Podla slov jeho majitelov — ak sa da postavit nulovy dom v tomto chladnom a daZdivom kraji, d4 sa postavit kdekolvek
na svete. (foto: Michael Rea)

nehnutel'nost, a zaroven su aj najlepSou
moZnostou na spoznanie trhu a zrealnenie
vasich ocakavani. Ked'Ze ponuka
nehnutelnosti je v danom Case viac-menej
rovnaka, sedief a Cakat, aZ sa objavi ta
jedina prava, je vel'ka chyba. Ak uz nie
preto, Ze takato chvila nemusi nikdy

prist, tak najma preto, Ze bez predoslych
skusenosti nedokazete posudit, ¢i ide
skutoCne o tu pravu ponuku. Prave
skusenosti z obhliadok vam poskytnu pocit
istoty pri rozhodovani.

Ak vsak dodrzite niekol'ko odporicani,
méozete absolvovat aj tito cast kipy
nehnutel'nosti v zdravi a dobrej ndlade. Ved

Obhliadky su pri hladani nehnutel'nosti
casovo najnarocnejsou etapou.

Hoci samotnad obhliadka zvycajne
netrvd dlhsie ako 30 minut, este pred
nou musite kontaktovat makléra alebo
majitela a dohodnut si cas, ktory bude
vyhovovat obom strandm, musite ndjst
adresu, dopravit sa tam aj spdt... Ak sa
k tomu prida plny pracovny kalendar,
rodinné povinnosti, pripadne zlé pocasie
a krdtke jesenné c¢i zimné dni, je lahké
pochopit, Ze moZu byt vycerpdvajiice.
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ked modze byt prijemnym zaZitkom nakup
topanok, preco by nim nemohla byt kapa
nového byvania?

e Doprajte si dostatok casu. Proces kupy
moZe trvat aj 3 - 4 mesiace a ak ste si
nevybrali prave obdobie ,mimo sezony“,
teda v Case letnych a zimnych dovoleniek,
mate dost ¢asu na komfortné obhliadnutie
20 aj 30 nehnutel'nosti (na informované
rozhodnutie zvyCajne staci 15 rozumne
vybratych obhliadok).

o Nerobte viac obhliadok, ne; dokazete
komfortne zvladnut. Ak pojdete na
obhliadky veCer po praci, obmedzte sa

na najviac dve za den. Ak ste si na ne
vyclenili cely den, respektive popoludnie,
neplanujte si viac neZ Styri. Nie je to len
otazka Casu (obhliadka spolu s dopravou
na miesto a Cakanim vam zaberie aj
hodinu), ale najma pozornosti, ktoru
budete schopni nehnutelnostiam venovat.
Nechcete predsa behat od ponuky

k ponuke bez toho, aby ste si ich dékladne
prezreli.

o Setrite ¢as rychlymi obhliadkami
zvonka. Ked'ze zladenie vasho pracovného
kalendara s volnym Casom majitela

a makléra byva najCastejSim kamenom
urazu, eliminujte pocet nehnutelnosti tym,

7e sa prejdete v ich okoli. Casto postaéi,
ak si cestou z prace urobite obchadzku
a posudite lokalitu a stav nehnutel'nosti
zvonka. Aj takyto letmy pohlad vam
napovie, ¢i by nehnutel'nost mohla stat
za to.

e Uzivajte si to. Prave tato Cast

kuipy nového byvania je totiZ tou
najprijemnejSou. Prieskumy potvrdzuju,
Ze dobry pocit z kupy mame len

kratko po nej a Ze je to prave proces
vyberu a obdobie o¢akavani, ktoré su
emocionalne najuspokojivejSie. Ked

ta prava nehnutel'nost najdete a dojde
na praktické zaleZitosti ako su peniaze
a zmluvy, pozitivnych momentov bude
o nieCo menej.

Nebudte realitnym turistom
Ked si uz vSetko dohodnete, zariadite si
Cas, a pridete na obhliadku, mali by ste
z nej vytazit co najviac. UrCite by ste si
mali:
e detailne overit informacie z inzeratu
dokladnou obhliadkou,
e zistit Co najviac faktov otazkami na
majitelov a makléra,
e potvrdit si zasadné skuto¢nosti
z dokumentacie k nehnutel' nosti.

www.mojdom.sk



Vel'ka cast kupujiicich si prezrie
nehnutel'nost len letmo a pasivne pociiva
wklad makléra ¢i majitela. Takato
obhliadka je doslova premarneny

¢as. Bohuzial, mnohi majitelia si
neuvedomuju vyznam prvého dojmu, a tak
nehnutel'nosti, ktoré vas nadchnu uz od
dveri, byva pomenej. Skuste preto potlacit
emocie a dajte nehnutel'nosti Sancu.
Dokladne si ju prezrite a snazte sa pritom
racionalne a v pokoji zistit, nakol’ko spiiia
vase kritéria.

Ak ste narazili na skiseného makléra,
ktory nehnutel'nost dobre pozna, prevedie
vas jednotlivymi miestnostami a upozorni
na vsetko, o by pre vas ako buduceho
majitela mohlo byt zaujimavé. Nenechajte
sa vsak tlacit do rychlej obhliadky. Pristavte
sa v kaZdej miestnosti a dokladne si pozrite
vSetky, nielen okomentované detaily.

Co si véimat

V prvom rade posud'te priestor -
dispozicné riesenie a velkost’ miestnosti.
Skuste si pritom predstavit miestnosti
nezariadené alebo zvazte, ako by ste ich
zariadili vy. Posud'te ich svetlost a zistite

financie

Ziskajte informdcie dblezité pre rokovanie

Obhliadka je velmi vhodnym miestom na zacatie rokovania o kiupe - najmd na overenie
si svojej vyjedndvacej pozicie. Cielenymi, ale nevtieravymi otdzkami sa moZete dozvediet,
ako dlho sa nehnutelnost predava, kolko zdujemcov sa na riu bolo v poslednom case
pozriet, kedy najneskor ju chce majitel predat, jeho dovody na predaj alebo doleZité
obmedzenia pri predaji, ktoré budete neskor pri rokovani riesit.

ich orientdciu na svetové strany (resp.

kde a v akom Case vychadza a zapada
slnko). Zvazte, Ci sa pripadné nedostatky
v dispozicii daju upravit.

Dalej si viimnite stav nehnutelnosti.
Pozrite si zblizka steny, dvere aj podlahy.
Bud'te pritom zvedavi, ale slusni.
Opytajte sa, ¢i mozZete nazrief pod
koberec, do vstavanych skrin a podobne.
Opotrebovanie nehnutel'nosti ¢asto
vidno na podlahach, na stenach hladajte
akékolvek znamky poruchy. Vyskusajte
otvaranie dveri a okien, vytahovanie

Zaluzii, pustite vodu, skuste splachnut WC.

Ked narazite na nedostatok, majitel alebo
maklér by ho mal sam vysvetlif. Ak sa tak
nestane, opytajte sa skor, nez zabudnete.
Zvazte, i je pre vas odpoved uspokojiva
alebo si ju budete musiet overit.

UVERY AKURAT
PRE VASU RODINU

www.mojdom.sk

Nakoniec sa v jednotlivych miestnostiach
na chvilu zastavte a poZiadajte majitela

a makléra o ticho. Mozete tak vnimat zvuky
a ruchy, s ktorymi by ste v buducnosti
byvali, a tiez si overit svoje pocity.

Dolezita je rekapitulacia

Na zaver, po absolvovani vizualnej
obhliadky, je dobré zrekapitulovat si vSetky
fakty, ktoré ste sa dozvedeli. Na vsetko,

¢o nebolo zjavné, ked' ste nehnutel'nostou
prechadzali alebo z vykladu, sa opytajte
majitela ¢i makléra. V byte by vas mohlo
napriklad zaujimat okrem iného aj to, Ci

k nemu patri pivnica alebo komora, aké su
moznosti parkovania alebo garazovania,
informacie o najblizSich susedoch, a tiez
vyska a Struktura prevadzkovych nakladov.
Pri dome si zistite presné hranice pozemku

SPLNTE SI UZTERAZ
SEN O KRAJSOM BYVANI
S UVERMI AKURAT

akciovy medzitver so zvyhodnenou sadzbou
3,99 % p. a. fixovanou az na 3 roky
znizena splatka pocas prvych 36 mesiacov splacania
poistenie dlznej sumy pre pripad umrtia

poistenie proti strate schopnosti splacat uver

bez predchadzajiceho sporenia od 3 500 € az

do 200 000 € na rekonstrukciu alebo kupu nehnutelnosti

Aktudlne informacie o podmienkach a ostatnych produktoch
ziskate na www.wustenrot.sk alebo na 0800 111 123

wiistenrot /\

STAVEBNA SPORITELNA

... ¢len vasej rodiny
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Pozvite si na obhliadku priatela

Po prvé plati, Ze viac oci viac vidi a vds pomocnik vds moZe upozornit na detail, ktory ste
mohli prehliadnut, po druhé dostanete nezainteresovany, a teda objektivnejsi pohlad na
nehnutelnost (najmd ak vds tento clovek dobre poznd, dokdZe odhalit veci, ktoré by vam
mohli byt uzitocné). Po tretie vds takdto osoba ,,udrzi na uzde, ak by sa vam nehnutelnost
pacila natolko, Ze by ste prestali vnimat jej nedostatky, alebo chceli urobit dalsie kroky bez

Nové radové domdceky, ktoré su stcastou rozsiahleho
rezidencného projektu Dolina, maju podla slov developera
priniest do Jihlavy Ziadané kvalitné byvanie za rozumnu
cenu. Pre stvrt Dolina je charakteristickd rozmanitost,
takZe si v nej kazdy moZe ndjst to svoje — nechybaju tu
malé byty pre mladych ¢&i starsie pary, ani velké domy

so zdhradou pre rodiny s detmi. , Tesi nds, Ze o kvalitné
byvanie je stale zdujem a osem rodinnych domov, ktoré
s takmer dokoncené, je uz predanych,” povedal pri
prileZitosti zacatia dalsej etapy vystavby Petr Koufil, riaditel
spolo¢nosti Bouwfonds. (vizualizacia: Bouwfonds)

a detaily o pripojeni na inzZinierske siete.
Pokial ide o stav nehnutel'nosti, je délezity
rozsah poslednych rekonstrukcii a kedy sa
realizovali, pripadne plan rekonstrukénych
prac na najbliz§ie obdobie, ale aj posledné
poruchy, ktoré sa museli odstranit.

Z informacii o podmienkach predaja by vas
okrem ponukovej ceny a predpokladaného
terminu uvolnenia malo zaujimat aj to, ¢o
vsetko je suCastou ceny (vel'mi doéleZité),
respektive Ci existuju nejaké obmedzenia
pri predaji (viaznuce zalozné prava, vecné
bremena a sposob ich rieSenia a pod.)
Otazky su prejavom zaujmu, neurobte vSak
z obhliadky vysluch. Ocente, ak sa vam
nieCo paci a priznajte, ak zvaZujete kupu,
ale bez priliSného nadsSenia. Vyjadrite

svoje najvacsie obavy a problémy, ktoré

pri nehnutel'nosti vidite. Je dolezité
uvedomit si, Ze obhliadka je prvym
miestom na stretnutie s majiteflom. A hoci
mate pocit, Ze pri takej dolezitej transakcii
budu vsetky strany konat racionalne, nie je
to tak. Nezriedka sa stava, Ze majitel predaj
sabotuje, ¢i uz vedome alebo podvedome,
len na zaklade antipatie ku kupujucemu.
Vas vztah s majitelom nehnutelnosti je
obzvlast’ dolezity pri zaujimavej ponuke,

o0 ktorii je velky zdujem. Bud'te preto mili

a ziskajte si majitela a makléra na svoju
stranu. Velmi vam to pomoZe pri dalSich
krokoch k nadobudnutiu nehnutel'nosti.

Robte si pozndmky
Vsetky informacie o nehnutel'nosti si
zapiste, aby ste sa k nim mohli neskor
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dokladného zvaizenia.

vratit. Je pritom dobré poznacit si aj svoje
dojmy a pocity, pripadne doplnif poznamky
vlastnou fotodokumentaciou - najma

ak mate pocit, Ze fotografie z inzeratu
nezachycuju realitu verne, alebo potrebujete
zaznamenat zaujimavé Ci problematické
detaily. Je prekvapivé, Ze len mdlo kupujiicich
si robi pri obhliadke pozndamky. VacSina sa
teda pri takom vaznom rozhodnuti a vel'kej
investicii spolieha len na svoju pamat.

Ak navstivite 5 nehnutel'nosti, nemusi to
byt problém, ak ste ich v§ak v priebehu
niekol'’kych mesiacov navstivili 15 alebo 20,
urCite vam z pamati vyprchaju nielen malo
dolezité detaily.

Prejdite sa po okoli

Pri obhliadke by ste mali okrem samotne;j
nehnutel'nosti venovat pozornost aj
blizkemu ¢i SirSiemu okoliu. Prezrite si
ulicu a budovy v najblizSom susedstve -
rekonStruované domy alebo nova vystavba
su zvyCajne znamenim, Ze ide o lokalitu
s potencidlom vyvoja. Vela informacii
(nielen finanénych) o svojich majiteloch
vam prezradia aj auta parkujliice na

ulici. Ak je v okoli park, skola, skolka,
obchod, restauracia ¢i bar, navstivte

ich. V§imaijte si, ¢i je okolie udrziavané
(vel'mi dobrym indikatorom su okrem
travnikov stojiska s nadobami na odpad).
Najma v $tvrti rodinnych domov sa

vam pri takejto prechadzke po okoli
moZe naskytnut prileZitost porozpravat
sa s miestnymi obyvateI'mi. MoZno

raz budu vaSimi susedmi, bud’te preto
mili, predstavte sa a vysvetlite, preco sa

Nas serial vznikol na zaklade knihy Kupujeme/Predavame
nehnutelnost v spoluprici s jej autorom Martinom Capom a podobne
ako kniha by mal byt stru¢nym navodom, ktory pomdze kazdému,
kto zvazuje kupu nehnutelnosti. Postupne by sme chceli vietkym

prihovarate. Nevtieravym spdsobom sa
opytajte na veci, ktoré vas zneistili pri
rozhovore s majitelom alebo maklérom,
alebo na ktoré nevedeli odpovedat. Pri
tychto informdciach je vSak namieste ista
opatrnost.

Stanovte si hranice

Pre tato fazu kapy je klucové uvedomit
si, kedy ste uz videli dost nehnutel'nosti
a ziskali dostato¢ny prehlad na
zodpovedné rozhodnutie. Ak je vas
zoznam kritérii realisticky, Styri mesiace
by mali stacit na to, aby ste v existujucej
ponuke nasli tu najviac vyhovujicu.

Inak by nekone¢né obhliadky mohli
viest k frustracii alebo, o je eSte horSie,
k rozhodnutiu ,,z inavy“. Preto je dobré
si obdobie, ktoré venujete obhliadkam
nehnutel'nosti ¢asovo ohraniCit (idealne
su dva mesiace). Ak ste za tento Cas
nenasli nehnutel'nost, ktora spiﬁa vase
kritéria, mali by ste ich bud’ prehodnotit,
alebo kupu odloZitf - kym sa nezmeni vaSa
situacia (napriklad prijem) alebo ponuka
(napriklad vdaka novej vystavbe).

Poznamka na zaver

V obdobi, ktoré venujete obhliadkam
nehnutel'nosti, by mala byt tato ¢innost

pre vas prioritou. Atraktivne nehnutelnosti

sa totiZz predavaju skutocne rychlo

a odkladanie obhliadky by vas mohlo
pripravit o idealnu prilezitost. Preto ak
narazite na atraktivnu ponuku, nevihajte

a zorganizujte si obhliadku ¢o najskor. ((

potencialnym vlastnikom nehnutelnosti vysvetlit, ¢o je doélezité pri jej
kupe, akych chyb sa vyvarovat, na co si dat pozor a ktoré ,,drobnosti”
pomozu zrealizovat celu transakciu s prehladom (a v idedlnom pripade
pri nej este aj usetrit). Ak ste v Stadiu uvah, sledujte nas serial, urcite
vam bude ¢asom pri kupe bytu ¢i domu neocenitelnym pomocnikom.

A ak ste v ¢asovej tiesni alebo chcete nehnutelnost predat, hladajte

v knihkupectvach knizku Kupujeme/Preddvame nehnutelhost.
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